FICHA DETALLADA

ODOO PARA DISTRIBUCION
Y BODEGA

1. ¢Por qué existe este servicio?

Cuando una empresa distribuye productos o depende de una bodega para operar, €l problema no es solamente saber cuanto
stock queda. También necesita entender qué se compro, qué ingresd, qué salié, qué debe reponerse y qué informacién puede
utilizarse paratomar decisiones.

Cuando productos, compras y movimientos se controlan en planillas o procesos separados, aparecen diferencias de inventario,
compras tardias, sobrestock, quiebres y una dependencia excesiva de las personas que conocen de memoria la operacion.

Odoo para Distribucién y Bodega existe para conectar productos, existencias, compras y operacion de bodega dentro de una
misma base de gestion. No pretende resolver logistica altamente compleja desde €l primer dia, sino ordenar |os procesos
prioritarios y dejar una estructura preparada para evolucionar.

2. Quéresuelve este servicio

* Stock que no coincide con larealidad.

 Compras realizadas por intuicién o informacién incompleta.

* Quiebres de stock que se detectan demasiado tarde.

» Compras innecesarias por falta de visibilidad.

* Productos y movimientos controlados en distintas planillas.

* Pocatrazabilidad de entradas, salidas y existencias.

« Dependencia de personas que conocen de memoria la operacion.

« Dificultad paratomar decisiones de abastecimiento con datos confiables.

3. Para quién esta pensado

« Distribuidores pequefios y medianos.

» Empresas cuya bodega es relevante para la operacion.

* Pymes con volumen de productos superior a de una operacion bésica.
 Negocios gque necesitan integrar compras, stock y movimiento de productos.
» Empresas que yareguieren algo mas amplio que un Mini-Pack de Inventario.

4. Para quién no esta pensado

* Casos donde basta una configuracién acotada de inventario y compras.

« Operaciones con logistica avanzada o multi-bodega compleja.

» Empresas cuyo foco principa es manufactura.

* Proyectos que requieren automatizaciones compleas de abastecimiento desde el inicio.
» Casos con integraciones logisticas avanzadas o desarrollo a medida desde el comienzo.

5. Qué puede formar parte dela solucion
Dependiendo de la evaluacion y del a cance aprobado, la solucidn puede conectar:
* Productos y categorias.

* Proveedores.

» Compras.

* Recepciones.

* Existencias.

* Movimientos internos.

« Ubicaciones de bodega cuando corresponda.

* Reposiciones basicas.

* VVentas cuando formen parte del flujo.

* Reportes operativos basicos.

No todas las empresas necesitan incorporar todos estos procesos desde €l inicio. El objetivo es construir una base coherente con
la operacién actual y preparada para evolucionar si posteriormente aparecen nuevas necesidades.



6. Quéincluye

* Revisidninicial de la operacion de productos y bodega.

* Levantamiento del flujo de comprasy existencias.

* Definicién del alcancey prioridades.

« Configuracion y parametrizacion funcional segun al cance aprobado.

« Configuracion de productosy estructura de inventario incluida.

» Configuracion base del flujo de compras.

« Configuracion de entradas, salidas y movimientos cuando corresponda.
* Pruebas funcionales y validaciones con €l cliente.

* Ajustes incluidos dentro del alcance.

* Capacitacion inicial y orientacion de cierre.

El cliente contrata un alcance definido y no una bolsa abierta de horas técnicas.

7. Quénoincluye

* Logistica avanzada.

» Manufactura.

 Automatizaciones compl gjas de abasteci miento.
* | ntegraciones avanzadas con terceros.

* Operaciones multi-bodega complejas.

* Migraciones historicas extensas.

* Desarrollo amedida.

« Soporte continuo posterior a cierre.

8. Quédebe entregar € cliente

« Estructura general de productos.

» Forma actual de realizar compras.

» COmo se reciben y almacenan los productos.

» Como se controlan las existencias.

» COmo se realizan actualmente los movimientos de bodega.
* Herramientas o sistemas utilizados hoy.

* Principales problemas operativos.

* Una persona responsable para validar decisiones.

« Accesos e informacion necesarios para la g ecucion.

9. Modalidad detrabajo

Lamodalidad de trabajo es principalmente remota. El servicio combinatrabajo técnico interno de andlisis, configuracion,
parametrizacién, pruebas y documentacion con instancias de trabajo conjunto para levantamiento, validacion de la operacion,
revision funcional, capacitacion y cierre.

Para €l trabajo directo en Odoo se utilizara un usuario especifico, acceso temporal 0 acceso remoto supervisado. El correo
electronico serd el canal formal de coordinacién y trazabilidad; WhatsApp podra utilizarse como canal complementario.

10. Horas de interaccion con € clienteincluidas: 6 horas
* 1reuniéninicia delevantamiento (1,5 horas).

« 1 reunion de validacion de la operacion (1 hora).

* 1 reunién de revision intermedia (1 hora).

* 1 reunién de validacion funciona (1 hora).

« 1 sesion de cierre y capacitacion (1,5 horas).

11. ;Cuando conviene otra solucion?

Situacién principal Ruta recomendada
Solo necesitas comenzar a ordenar inventario y compras con un acance acotado. Mini-Pack Odoo Inventario Basey Compras
Iniciales

Tu prioridad es conectar ventas, productosy stock en una operacion comercia o retail. | Odoo para Comercio y Retail

Tu problema principal esté en tienda online, pedidos digitales e inventario conectado. Odoo para eCommercey Venta Omnicanal

Tu principa complejidad esta en compras, existencias, movimientos'y operacion de Odoo para Distribucién y Bodega
bodega.

Si todavia no tienes claridad suficiente, revisa Soluciones Odoo por Rubro o lavisién general del Sistema de Gestion Odoo.



https://www.asesorateya.cl/modulos#inventario-y-compras
https://www.asesorateya.cl/modulos#inventario-y-compras
https://www.asesorateya.cl/shop/sistema-de-gestion-odoo-soluciones-odoo-por-rubro-21/odoo-para-comercio-y-retail-150
https://www.asesorateya.cl/shop/sistema-de-gestion-odoo-soluciones-odoo-por-rubro-21/odoo-para-ecommerce-y-venta-omnicanal-152
https://www.asesorateya.cl/shop/sistema-de-gestion-odoo-soluciones-odoo-por-rubro-21/odoo-para-distribucion-y-bodega-153
https://www.asesorateya.cl/rubros
https://www.asesorateya.cl/sistema-de-gestion-odoo

12. Precio y forma de contratacion
Odoo para Distribucion y Bodega es un servicio sujeto a evaluacion y cotizacion per sonalizada.

El valor final depende del volumen de productos, cantidad de ubicaciones o bodegas, usuarios, flujos de compray movimiento,
calidad de los datos, reposicion, migraciones, integraciones, automatizacionesy complegjidad operativa.

13. Forma de pago
Laforma definitiva de pago se indica en la cotizacion. Para proyectos de esta natural eza puede utilizarse una estructura habitual
de 40% al inicio + 30% en un hito funcional intermedio + 30% al cierre.

L os hitos especificos deben quedar definidos en cada cotizacidn. Los pagos posteriores no son autométicosy lafactura se emite
después de cada pago efectivamente realizado.

14. Planes de Suscripcion AsesorateY a

* Plan Basico: 15% de descuento.

* Plan Plus: 30% de descuento.

* Plan Premium: 45% de descuento.

En servicios sujetos a cotizacion, € beneficio correspondiente se considera sobre el valor cotizado cuando resulte aplicable.
Revisala Comparativa de Planes de Asesor ateY a.

15. Cémo funciona €l proceso

* El cliente solicita una evaluacion desde laficha del servicio.

» Serevisan productos, compras, existencias, movimientosy dependencias de la operacion.

* Se definen procesos, prioridades, restriccionesy alcance.

« Se prepara una cotizacion con entregables, exclusiones, etapas, hitos, plazo y forma de pago.
« Unavez aceptadala cotizacion y cumplidas las condiciones de inicio, comienzala gjecucion.
* Serealizan configuracion, pruebas, validacionesy ajustes dentro del acance.

« Sefinaliza con capacitacion y cierre.

16. Plazo estimado, continuidad y resultado esperado

Plazo estimado referencia: 5 a 7 semanas desde la confirmacion del alcance, el pago inicia y laentrega completade
informacidn y accesos necesarios.

Si faltan datos, accesos o validaciones, €l proyecto podra quedar en estado En espera por cliente. Las pausas, reactivacion,
cierre administrativo y crédito afavor se rigen por la Politica Comercial Estandar de Servicios Odoo.

Al finalizar €l alcance contratado, €l cliente deberia contar con una base més ordenada para gestionar productos, compras,
existencias y movimientos de bodega, con mayor visibilidad y una estructura preparada para seguir evolucionando.

17. Politica comercial aplicable

AplicalaPolitica Comercial Estandar de Servicios Odoo de AsesorateY a. Esta ficha define el alcance particular y la politica
regulavalidacion inicial, cambios de servicio, pausas, cierres administrativos, créditos y demas condiciones generales.

18. Recomendacion antes de solicitar una evaluacion

Antes de avanzar, revisa esta Ficha Detallada, la Politica Comercial Estandar de Servicios Odoo, Soluciones Odoo por Rubro
y lavisién genera del Sistema de Gestion Odoo. Si necesitas evaluar tu caso, utiliza Solicitar evaluacién y cotizaciéon.


https://www.asesorateya.cl/comparativa-de-planes#ay-comparativa-tabla
https://www.asesorateya.cl/rubros
https://www.asesorateya.cl/sistema-de-gestion-odoo
https://www.asesorateya.cl/solicitar-evaluacion-odoo


